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こんにちは、松村拓也です。  

松村拓也の活動についてほぼ毎週お届けしています。ご意見、ご質問など、何で 

もこのメールに返信してください。  

 

------------------------------------------------------------------------  
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      １．今週のトピックス  

 

引き続き、【ビジーネスリーグ】と闘っています。 

ビジーネスリーグの再開に伴い、起業セミナーも再開します。 

カリキュラムを整理しましたので、ご覧ください。 

IID世田谷ものづくり学校、せたがやかやっく、アントレハウス駒沢などで開催した内容を

整理したんですが、思えばずいぶんいろんな話をしてきたものです。 

 

■カリキュラム概要 

・ガイダンスセミナー(全 1 回)  

 時間:講(60 分)＋質(60 分)、受講料:無料、最低催行人数:3 名 

・ビジーネス 超基礎講座(全 6 回) 

 時間:講(60 分)＋質(60 分)、受講料:1,000 円／回、最低催行人数:5名 

・起業マインド 



 時間:講(60 分)＋演(60 分)、受講料:3,000 円／回、最低催行人数:3名 

 (全 4 編 各 5 回) A 起業編、B.交流編、C.地域編、D.創業編  

・ビジネスDIY講座 

 時間:講＋演(90 分)、受講料:2,000 円／回、最低催行人数:5 名 

 (全 3 編 各 4 回)、１．デザイン編、２．財務会計編、３．イベント編  

・夢高校(全 10 回) 

 時間:講＋演(90 分)、受講料:2,000 円／回、最低催行人数:5 名 

・倒産覚悟の経営のススメ(全 3 回) 

 時間:講(120 分)＋質(30 分)、受講料:5,000 円／回、最低催行人数:5 名 

 

とりあえず、月・火・金の夜、笑恵館で開催できるようにいたします。 

興味のある方お問い合わせください。 

 

特にガイダンスセミナーは、全 1 回：無料 なので、 

松村ワールドを体験するには、最適ですよ。 

 

      ２．松村拓也サロン「自分の意見を言ってみようぜ」（有料サロン）  

 

[意見]とは、人が特定の状況や対象に対してもつ特定の態度の言語的表明（ブリタニカ百科

事典より）のこと。自分の意見を言うことは、何かに対する自分の態度を表明することであ

って、何かを提案したり考えることではありません。 

このサロンは松村拓也の提案ではなく、日々の活動や言動に関する意見を表明するプロジ

ェクトです。皆さんからの疑問や反論をいただき、議論することにより僕自身の意見を鍛え

上げ、世界を変える道具にしていきたいと考えています。 

これまで発信した意見から、その冒頭部分をお届けしますので、よろしければぜひご入会く

ださい。 

 

＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋ 

 

#021【[売る]と[買う]が人をつなぐ】20150711 

 

ビジネスにおいて[何かを売ること]はとても大事なこと。 

ほとんどのビジネスは[いかにして売るか]の戦いと言っても過言ではない。 

[売る]とは[買ってもらうこと]、そのための努力を[営業]と呼ぶわけだ。 

僕たち人間は、相手に何かをして欲しい時、「自分が相手の立場だったらどうするか」を考

えるようにできている。 



だから[買ってもらう]ためには、相手の立場になってその逆･･･つまりどういう時に[買って

あげたい]と思うかを考える。 

僕が[買ってあげたい]と思うのは、相手が僕を[買ってくれた]時･･･その時僕は「買ってくれ

たお礼に買ってあげたい」と感じるのだと思う。 

・ 

このことを[報いる（むくいる）]という。 

[報酬]とは、報に[酬いる（むくいる）]を加えた言葉、[情報]とは、相手の情（なさけ）に報

いることだ。 

人がお金を払う時、それは商品の品質や性能に対して払っていると思いがちだが、それは違

うと僕は思う。 

必要なものを買う時に同じ買うならより良いものを安く買いたいと思うだけで、それ自体

が買いたい動機ではない。 

人が何かを買いたいと思うわけは、それが無いと困るからであり、困る理由の中に[買って

もらえなくなること]が含まれている。 

ビジネスの重要性はまさにここにある。 

誰もが売る側と買う側の双方になることで初めて[互いが報いる関係]が構築される。 

・ 

だとすると、今の社会はどうだろう。 

多くの人が売ることをせず、[買うだけの人＝消費者]になっている。 

[売ることをしない人]は、[買ってもらう]必要が無いので、[買ってあげる]ことと無縁とな

り、[誰から買うか]に意味がなくなる。 

たとえ働いてお金を稼いだとしても、[誰かに買ってもらう]ことをせずに会社から給料をも

らう人も[売っていない]という意味で[買うだけの人]と言える。 

こうしてほとんどの人が[消費者]になったなら、きっと安くて便利な[通販]の比重が高まり、

やがて小売りというビジネスは絶滅するだろう。･･･続きはサロンで 

 

 

＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋ 

 

このサービスは、[facebook のグループ]を利用したものなので、facebook を利用していな

い方は参加できませんが、遠距離でこのメールを読んでいらっしゃる方には、特におすすめ

です。 

皆さんの[自分の意見]も楽しみにしてます！  

 

もちろん、初めは読むだけでもＯＫですよ。  

※サロンへのお申込みはこちら  



→ http://synapse.am/contents/monthly/matsumuratakuya  

 

 

 

      ３．空き家を無くせ（ブログ）  

 

 

 

※ブログサイトはこちら  

→ http://nanoni.club/  

 

 

 

      ４．今週のお誘いイベント  

 

今週も、外出がちです。何かありましたらお早めにメールください。 

□面談歓迎 ■同行可能 ★参加可能 

（月）9/14 □午後から笑恵館にいます 

（火）9/15 □午後から笑恵館にいます 

   18:00 ★笑恵館ミーティング 

（水）9/16 ★午前笑恵館視察対応 □午後自宅作業 

（木）9/17 ★午前笑恵館視察対応 夕方から八王子方面 

（金）9/18 □朝から笑恵館にいます 

   07:30 ★アサゲニホンバシ(朝活) 

   19:00 ★解決され隊(新企画) 

（土）9/19 なし（自宅作業）  

（日）9/20 終日外出 

 

僕が主催･参加する各種イベントをご紹介します。  

あなたも参加可能ですので、興味があればお問い合わせください。  

 

※僕の動向はこちら 面談ご希望の方は気軽にご連絡ください 

→http://nanoni.co.jp/schedule  

 

 

      ５．アクセスポイント  



 

松村拓也  

メール takuya@nanoni.co.jp <mailto:takuya@nanoni.co.jp>  

携帯 090-9830-3669taku8823@ezweb.ne.jp <mailto:>  

 

自宅 株式会社なのに(平社員)  

〒226-0016 神奈川県横浜市緑区霧が丘 3-15-1  

http://nanoni.co.jp/  

 

職場 一般社団法人日本土地資源協会  

   ビジネスリーグプロジェクト事務局  

〒157-0073  

東京都世田谷区砧 6-27-19 笑恵館  

http://land-resource.org/  

http://shokeikan.com/  

 

 

 

      ６．このメルマガについて  

 

松村拓也とご縁のあった方に、日々の活動やブログ記事の抜粋などの情報をほぼ  

毎週お届けします。参加希望、ご意見、ご質問など、何でもこのメールに返信し  

てください。  

 

/Copyright © 2015 一般社団法人日本土地資源協会, All rights reserved./  

旧マインドレターメールリスト  

 

一般社団法人日本土地資源協会  

砧 6-27-19  

世田谷区, 東京都 157-0073  

Japan  

 

Add us to your address book  

<http://land-resource.us10.list-

manage2.com/vcard?u=800df08672d8b31689226516d&id=df33ae0ce9>  

 



 

メルマガの購読をやめる  

<http://land-resource.us10.list-

manage1.com/unsubscribe?u=800df08672d8b31689226516d&id=df33ae0ce9&e=&c=a4f

8e50269>  

購読方法を変更する  

<http://land-resource.us10.list-

manage.com/profile?u=800df08672d8b31689226516d&id=df33ae0ce9&e=>  

 

 

Email Marketing Powered by MailChimp  

<http://www.mailchimp.com/monkey-

rewards/?utm_source=freemium_newsletter&utm_medium=email&utm_campaign=mo

nkey_rewards&aid=800df08672d8b31689226516d&afl=1> 


