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こんにちは、松村拓也です。  

松村拓也の活動についてほぼ毎週お届けしています。ご意見、ご質問など、何で 

もこのメールに返信してください。  

 

------------------------------------------------------------------------  
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      １．今週のトピックス  

 

お待たせしました！ 

ついに【ビジーネスリーグ】のご案内が完成しました。 

まずはその冒頭から・・・ 

 

【ビジーネス】という提案 

 

「市民の自発的な参加によって地域の活力を創出する取り組み」が各所で行われています

が、与えられたプログラムや助成金などに依存しがちなのが実情ではないでしょうか。最大

の課題とも言える「活動の自立と継続」には、こうした取り組みの収益事業化が欠かせない

ことは判っていますが、ビジネスとなるとついお金や駆け引きが先行し、収益性というしば

りが自由なチャレンジを阻んでしまいます。 

 



しかし、問題の核心はまさにここにあります。本来「business(ビジネス)」とは、目的を実

現するために行う行為総体を指す言葉で、「busy+ness」つまり「忙しい」を意味する言葉

です。そこで、私たちは「市民の自発的なチャレンジ」を【ビジーネス】と名付けることを

提案します。まず誰もが自分の【ビジーネス】を始めること･･･すべてはそこからではない

でしょうか。 

 

早速、発起人をお願いしている方たちにお届けし、あいさつ回りから始めます。 

やる気、出てきたぞ！！ 

 

 

      ２．松村拓也サロン「自分の意見を言ってみようぜ」（有料サロン）  

 

[意見]とは、人が特定の状況や対象に対してもつ特定の態度の言語的表明（ブリタニカ百科

事典より）のこと。自分の意見を言うことは、何かに対する自分の態度を表明することであ

って、何かを提案したり考えることではありません。 

このサロンは松村拓也の提案ではなく、日々の活動や言動に関する意見を表明するプロジ

ェクトです。皆さんからの疑問や反論をいただき、議論することにより僕自身の意見を鍛え

上げ、世界を変える道具にしていきたいと考えています。 

これまで発信した意見から、その冒頭部分をお届けしますので、よろしければぜひご入会く

ださい。 

 

＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋ 

 

#020【永続ビジネスの条件】20150630 

 

ビジネスの成功には、成長と存続の２面がある。いや、[ビジネスの成功は儲かること]とお

っしゃる方もいるかも知れないが、僕はそうは思わない。儲からない赤字のビジネスは、ビ

ジネスの成功以前に成立すらしていない。[１円以上の利益を出すこと]はビジネスの成立要

件だ。それでは、成長と存続のどちらを優先すべきか･･･について意見を述べたい。 

・ 

今日のニュースで、安倍政権が「成長を前提とした骨太の方針」を発表した。日本の財政運

営もまた、日本政府が手掛ける一つのビジネスだ。このビジネスの成功は成長か存続か…答

えは存続であることは疑いの余地もない。ところが、安倍政権は[成長することで存続する]

と言っている。今僕たちは、この言葉を聞き流してはいけない。これは国民全体が目指すの

ならまだしも、政府が発するべき言葉ではない。むしろ[成長しない場合に備えること]こそ

が政府の務めのはずだと、僕は思う。 



・ 

成長することと存続することはまるで次元の異なる議論のはずだ。体が無限に大きくなる

時、その体は永遠に大きくなり続け生き続けるという理屈はでたらめだ。無限の成長もあり

得ないし、その時生きている保証もない。借金まみれの人が、いつか儲けて返すからと言っ

ているだけのことだ。企業がそれを言うのは許される。株式市場とは、所詮そんな合言葉で

ババ抜きをしている賭場のようなもの。無限に成長する企業などあるわけないことは、誰も

が承知している。 

・ 

しかし、国や行政の場合は話が違う。たとえ破産しても一件落着とはいかない。必ず同じ場

所で、同じ資源で、再生し復活するしかないし、これまでもそうしてきた。つまり、社会と

はたとえ潰れようと、一文無しになろうとも継続しなければならないビジネスなんだ。だか

ら僕は、大切な社会を国や役所に委ねる気にはなれない。[継続するために出費を減らす]た

だそれだけのことができない政府など、当てにはできない。僕ら自身が継続する社会を作る

しかないと思うわけだ。･･･続きはサロンで 

 

 

＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋＋ 

 

このサービスは、[facebook のグループ]を利用したものなので、facebook を利用していな

い方は参加できませんが、遠距離でこのメールを読んでいらっしゃる方には、特におすすめ

です。 

皆さんの[自分の意見]も楽しみにしてます！  

 

もちろん、初めは読むだけでもＯＫですよ。  

※サロンへのお申込みはこちら  

→ http://synapse.am/contents/monthly/matsumuratakuya  

 

 

 

      ３．空き家を無くせ（ブログ）  

 

 

 

※ブログサイトはこちら  

→ http://nanoni.club/  

 



 

 

      ４．今週のお誘いイベント  

 

今週は、これからアポ入れまくります。何かありましたらお早めにメールください。 

□面談歓迎 ■同行可能 ★参加可能 

（月）9/07 □午後から笑恵館にいます 

（火）9/08 □午後から笑恵館にいます 

   17:00 ★笑恵館クラブ 運営会議 

（水）9/09 □自宅作業 

（木）9/10 □15 時から笑恵館にいます 

   19:00 ★カプラー起業交流会(三茶) 

（金）9/11 □朝から笑恵館にいます 

（土）9/12 なし（自宅作業）  

（日）9/13 終日外出 

   14:00 ★みらい館大明 広瀬君のイベント(仮) 

 

僕が主催･参加する各種イベントをご紹介します。  

あなたも参加可能ですので、興味があればお問い合わせください。  

 

※僕の動向はこちら 面談ご希望の方は気軽にご連絡ください 

→http://nanoni.co.jp/schedule  

 

 

      ５．アクセスポイント  

 

松村拓也  

メール takuya@nanoni.co.jp <mailto:takuya@nanoni.co.jp>  

携帯 090-9830-3669taku8823@ezweb.ne.jp <mailto:>  

 

自宅 株式会社なのに(平社員)  

〒226-0016 神奈川県横浜市緑区霧が丘 3-15-1  

http://nanoni.co.jp/  

 

職場 一般社団法人日本土地資源協会  

   ビジネスリーグプロジェクト事務局  



〒157-0073  

東京都世田谷区砧 6-27-19 笑恵館  

http://land-resource.org/  

http://shokeikan.com/  

 

 

 

      ６．このメルマガについて  

 

松村拓也とご縁のあった方に、日々の活動やブログ記事の抜粋などの情報をほぼ  

毎週お届けします。参加希望、ご意見、ご質問など、何でもこのメールに返信し  

てください。  

 

/Copyright © 2015 一般社団法人日本土地資源協会, All rights reserved./  
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一般社団法人日本土地資源協会  

砧 6-27-19  

世田谷区, 東京都 157-0073  

Japan  

 

Add us to your address book  

<http://land-resource.us10.list-

manage2.com/vcard?u=800df08672d8b31689226516d&id=df33ae0ce9>  

 

 

メルマガの購読をやめる  

<http://land-resource.us10.list-

manage1.com/unsubscribe?u=800df08672d8b31689226516d&id=df33ae0ce9&e=&c=a4f

8e50269>  

購読方法を変更する  

<http://land-resource.us10.list-

manage.com/profile?u=800df08672d8b31689226516d&id=df33ae0ce9&e=>  

 

 

Email Marketing Powered by MailChimp  



<http://www.mailchimp.com/monkey-

rewards/?utm_source=freemium_newsletter&utm_medium=email&utm_campaign=mo

nkey_rewards&aid=800df08672d8b31689226516d&afl=1> 


